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П О С Т А Н О В А

президії Центрального правління УТОС

15 вересня 2014 р.                      №  9 - 4                                      м. Херсон
Про результати роботи в об’єднаннях та на підприємствах Українського товариства сліпих з рекламних заходів та реалізації продукції власного виробництва у І півріччі 2014 р. та заходи з вдосконалення цієї роботи в подальшому.

                                                                                        Я.Савчук

            Протягом першого півріччя 2014 року об’єднання і підприємства Товариства, працюючи в умовах наростаючих кризових явищ в економіці країни, виготовили товарної продукції на 181,0 млн. грн.

            Загальний обсяг реалізації продукції, послуг та виконаних робіт за цей період по Товариству склав 148,9 млн. грн., в тому числі обсяг реалізації лише продукції власного виробництва становив 144,6 млн. грн.              
Найбільший внесок до зазначених обсягів реалізації за перше півріччя  2014 ріку зробили:

 -   Дніпропетровського УВО “ЛУЧ” – 39 697 тис. грн. 

  -   Білоцерківське УВП  - 25150,7 тис. грн..

 -    Криворізьке УВП – 9 602 тис. грн. 
· Вінницьке УВП – 8 935 тис. грн.

· Кременчуцьке УВП – 8 850 тис. грн. 

· Коростенське УВП – 6 939 тис. грн. 

· Дніпропетровське УВП – 4 319 тис. грн.

· Головне підприємство Чернівецького УВО – 3 792 тис. грн. 

· Кам’янець-Подільське УВП – 2 681 тис. грн.

· Барське УВП – 2 159 тис. грн.

· Херсонське УВП – 2 064 тис. грн.

· Миколаївське УВП – 1 863 тис. грн.

· Обухівське УВП – 1 513 тис. грн. 

· Київське УВП № 1 – 1 265 тис. грн.

             Незважаючи на нестабільну ситуацію в економіці країни, ряд підприємств Товариства за перше півріччя 2014 року збільшили обсяги збуту виготовленої продукції у порівнянні з відповідним періодом 2013 року, в тому числі:      : 

· Криворізьке УВП на 1 302 тис. грн. 

· Херсонське УВП на 1 412 тис. грн.
· Кременчуцьке УВП на 1 703 тис. грн.

· Рубіжанське УВП №1 на 866 тис. грн.. 

· Головне підприємство Чернівецького УВО на 94 тис. грн. та інші.
         Обсяг реалізації готової продукції на одного працюючого за перше півріччя 2014 ріку в цілому по системі становив 27,45 тис. грн.
         Значно вищого, рівня  реалізації на одного працюючого, ніж середній по УТОСу, досягли:

· Дніпропетровське УВО „ЛУЧ” – 78,68 тис. грн. 

· Рубіжанське КАП №1 - 65,5 тис. грн..

· Кременчуцьке УВП – 56,14 тис. грн. 

· Дніпропетровське УВП – 41,26 тис. грн.

· Криворізьке УВП – 49,69 тис. грн.
· Білоцерківське УВП – 28,50 тис. грн.., що свідчить про стабільну діяльність зазначених підприємств і належну забезпеченість роботою інвалідів по зору на них.
Близькими до середнього рівня цього показника були також:
· Барське УВП – 22,12 тис. грн.

· Вінницьке УВП – 26,53 тис. грн. 

· Миколаївське УВП – 23,64  тис. грн.

· Херсонське УВП – 22,69 тис. грн.

· Коростенське УВП – 18,47 тис. грн. 

· Кам’янець-Подільське УВП – 17,41 тис. грн. 
· Головне підприємство Чернівецького УВО – 18,06 тис. грн. 

          Досягнення позитивних показників діяльності  по реалізації продукції в надзвичайно складних і жорстких умовах наростаючої кризи в економіці держави є результатом постійної і наполегливої роботи адміністрацій, громадських організацій і колективів в цілому зазначених УВО, УВП по удосконаленню власних виробів, проведенню маркетингових досліджень ринків збуту,,  освоєнню нових зразків високоліквідних товарів, підвищенню якості, дизайну, зниженню витрат на виробництво та собівартість продукції.

Необхідно відмітити також роботу Донецького УВО, Рубіжанського, Краматорського УВП, які, працюючи певний час в зоні ведення бойових дій, не припиняли виробництво і реалізацію продукції, тим самим забезпечуючи інвалідів по зору роботою та заробітною платою. 

           Разом з тим слід констатувати, що на більшості підприємств УТОС в поточному році відбулося падіння  реалізації власної продукції. Причини такого падіння викликані, в основному, звуженням ринків збуту через анексію Криму, бойові дії на Донбасі, труднощі з поставками до Росії, зниження купівельної активності населення.

        Проте є і суб’єктивні причини і це, в першу чергу, неналежна організація на окремих УВП роботи служб маркетингу і збуту продукції, її не конкурентоспроможність, низька якість, висока залежність цих підприємств від наявності замовлень, тощо  Не визначеність у формуванні плану виробництва через відсутність необхідної кількості замовлень на майбутні періоди стримує зростання обсягів виготовлення і реалізації продукції та унеможливлює планування подальшого розвитку виробництва. 


Така ситуація склалася на Харківських УВП № 1, 2, 3, Бердянському, Звенигородському, Черкаському, Пирятинському та інших  УВП.

Існує складна ситуація на Чернігівському, Богодухівському, Лубенському, Ізмаїльському, Снятинському, Тернопільському та інших УВП які виготовили і реалізували незначні обсяги продукції власного виробництва, дохід від якої не може забезпечити стабільне функціонування колективів. Практично не виготовляли і не реалізовували продукцію в поточному році Сумське, Славۥянське, Мукачівське УВП. 
  В 1 півріччі ц.р. мали місце цілодобово оплачувані простої, які склали по УТОС 606 чол./год. і за які було виплачено 57,3 тис. грн., що негативно відобразилось на собівартості продукції по підприємствах, які здійснювали виплату незароблених коштів. 

         Оплачувалися цілодобові простої в першому півріччі 2014 року  на: Нікопольському, Миколаївському, Кам’янець-Подільському  та інших УВП. 


Ряд підприємств виготовляли нерентабельну продукцію, до того ж без наявності необхідних замовлень та ринкового попиту, що погіршило їх фінансовий стан, призвело  до втрати обігових коштів та можливості розвитку виробничих процесів.  

        Одночасно, це приводило до затоварювання продукцією, поступового зниження якості виробів і, знову ж таки, до падіння обсягів виробництва та реалізації, фінансової нестабільності та втрати ринків збуту та зростання залишків готової продукції. 

       Так на 01.07.2014 р. залишки продукції на підприємствах Товариства становили 38,6 млн. грн.   

        Як свідчить аналіз цих залишків близько 30 млн. грн.  складських запасів є цілком ліквідна продукція, яка, в більшості випадків, виготовлена на замовлення, або ж носить сезонний характер і має бути через певний період реалізована, в тому числі по Дніпропетровському УВО, Білоцерківському УВП та інших підприємствах.

        В той же час, значна кількість нереалізованої продукції, що значно перевищує декількамісячний обсяг реалізації і реально погіршує фінансовий стан, на Київському УВП №3, Чернівецькому УВО (головне), Полтавському УВП та інших підприємствах 
За перше півріччя 2014 року на підприємствах системи проведено 95 рекламних заходів, підприємства УТОС приймали участь у 11 виставках. Основними учасниками виставок є Дніпропетровське УВО „ЛУЧ”, Дніпропетровське УВП, Криворізьке УВП, Миколаївське УВП, Кам’янець-Подільське УВП. В той же час, на ряді підприємств Товариства, практично, не проводиться рекламна діяльність, припинена участь у виставках, ярмарках, презентаціях, показах, не розміщується реклама у друкованих виданнях, на радіо, телебаченні, тощо.
 
       Незадовільна ситуація на окремих підприємствах Товариства склалась не тільки в результаті об’єктивних причин про які вже говорилось, а й через те, що на цих УВО, УВП продовжують допускатись грубі прорахунки в організації виробничих процесів та реалізації продукції, не здійснюється аналіз потреб ринку у виробах, які ними виготовляються, не розширюється асортимент виробів, не покращується їх якість та дизайн, не здійснюється аналіз собівартості продукції з метою виявлення непродуктивних витрат, причин їх виникнення, незадовільно проводиться робота по усуненню недоліків у цій важливій роботі, а також не здійснюється пошук нових шляхів і можливостей реалізації продукції, в тому числі через мережу супермаркетів, для збройних сил України та інші.
      Про неналежне відношення до питань реалізації продукції, аналізу недоліків у цій роботі свідчить і факт ненадання на вимогу ЦП УТОС окремими підприємствами Товариства належної інформації з цього питання.
          Президія Центрального правління УТОС постановляє:                       

        1  . Звернути увагу керівників УВО, УВП, на яких в поточному році має місце спад виробництва і реалізації продукції, на необхідність прийняття дієвих заходів по усуненню причин зниження обсягів збуту власних виробів та  стабілізації роботи в цьому напрямі господарської діяльності і досягнення зростання виробничих показників.
   2.Керівникам УВО, УВП:

   2.1. Керуючись чинним законодавством та нормативними актами, у тому числі Розпорядженням КМУ від 28.08.2013 № 630р продовжити розпочату в попередні роки та започаткувати нові напрями роботи з центральними галузевими та місцевими органами державної влади щодо закупівлі продукції підприємств УТОС за державні кошти, в тому числі виготовленої на замовлення і для потреб збройних сил України.
  2.2.  Активізувати роботу щодо розвитку виробничих процесів, збереженню діючих та створенню нових робочих місць для інвалідів на основі технічного переоснащення, впровадження сучасних технологій, освоєння нових видів продукції з високими якісними характеристиками.   
  2.3. З метою збільшення обсягів реалізації власних виробів організувати маркетингову діяльність економічних та збутових підрозділів УВО, УВП в напрямі детального вивчання внутрішнього та зовнішнього ринків, в тому числі можливості поставок продукції УТОС на ринки країн Євросоюзу.

2.4. Розширювати шляхи та напрямки застосування сучасних методів торгівлі власними виробами, в т.ч. через дилерську та ринкову мережі, супермаркети, власні торгові точки та магазини інших УВО, УВП, обмін власними виробами з іншими підприємствами.

2.5. Постійно і активно проводити рекламну роботу з популяризації виготовлюваної продукції, приймаючи  участь у виставках, ярмарках, презентаціях, показах, розміщуючи дані по власних виробах в мережі Інтернет, друкованих виданнях, на телебаченні і радіо. 
3. 
Вказати керівникам УВО, УВП які не представили в ЦП УТОС інформацію з аналізу стану реалізації продукції за 1 півріччя 2014 року, на недопустимість безвідповідального ставлення до виконання рішень президії ЦП УТОС і вимагати від них налагодження виконавчої дисципліни серед працівників адміністрації очолюваних підприємств.
  4.  Відділу з питань виробничої діяльності ЦП УТОС:

   - постійно тримати під контролем стан справ по реалізації продукції в Товаристві, проводити аналіз цієї роботи на окремих підприємствах та в цілому по системі, надавати підприємствам допомогу у вирішені питань пошуку споживачів, проведення рекламних заходів, пошуку і освоєння нових видів продукції.

- разом з виробничо-збутовим підприємством УТОС вивчити питання щодо поставок продукції УТОС в мережі супермаркетів та при необхідності розглянути результати на засіданні Ради директорів УТОС.
4. Контроль за виконанням даної постанови покласти на відділ з питань виробничої діяльності ЦП УТОС.

Голова президії ЦП УТОС                    
                                            В.М. Більчич

За секретаря президії ЦП УТОС          

                       
О.Ф. Лебедєва

